
STARTE JETZT
DEINE KARRIERE
Wir sind ein führender europäischer Anbieter von KI- und Kommunikationslösungen für Geschäftskund:innen.
Gemeinsam mit dir wollen wir noch weiter wachsen. Unterstütze unser Team als

Mitarbeiter Vertriebsinnendienst / Inside Sales
Inbound (all genders) in Teilzeit

DEIN JOB
Du sorgst dafür, dass unsere Vertriebspartner und unser Außendienst jederzeit bestens unterstützt werden.
Dein Arbeitsalltag ist abwechslungsreich und verbindet Kommunikationsfreude mit strukturiertem Arbeiten.

Du bearbeitest Anfragen unserer Vertriebspartner telefonisch und per E-Mail — immer Inbound und stets
lösungsorientiert

Du erstellst Angebote für unsere Produkte und Services

Du wirkst aktiv bei der Erstellung, Prüfung und Abstimmung von Verträgen sowie Rahmenvereinbarungen mit

Du pflegst unsere Kundendaten in Microsoft Dynamics CRM und unserem Partner-Net und sorgst dafür, dass
Informationen sauber, aktuell und vollständig sind

Du wirkst aktiv an der Vorqualifizierung von Endkunden-Leads mit

Du bringst Begeisterung für moderne Kommunikation mit — besonders für KI-basierte Lösungen und Social
Messaging

Du übernimmst administrative Aufgaben und behältst in deinem Verantwortungsbereich jederzeit den Überblick

DU BRINGST MIT
Eine abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung

Erste Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst oder in einer vergleichbaren Position, idealerweise im Bereich
der Informations- und Telekommunikationstechnik

Ein ausgeprägtes Service-Mindset sowie ein sicheres, professionelles und freundliches Auftreten im
Kundendialog



Kommunikationsstärke in Wort und Schrift auf Deutsch und Englisch

Sicherer Umgang mit MS Office — insbesondere Excel und Word

FREU DICH AUF
Ein internationales Arbeitsumfeld mit mehr als 1.000 Kolleg:innen an 24 Standorten in Europa

Flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten

Verantwortung und selbstorganisiertes Arbeiten in agilen Strukturen nach Scrum und Holacracy

Duz-Kultur

Betriebliche Altersvorsorge

Job-Ticket

Fahrrad/E-Bike-Leasing

zusätzlich bis zu 10 Tagen unbezahlten Urlaub pro Jahr

Corporate Benefits

Arbeiten mit neuesten Technologien und einer modernen Büro- und IT-Ausstattung

Eine Menge Spaß bei Mitarbeiter:innen-Events

Kontinuierliches Lernen und Weiterentwicklung (z. B. Sprachkurse oder die Enreach Academy)

BEWIRB DICH
Mit deinen Bewerbungsunterlagen, unter Angabe deines frühestmöglichen Eintrittstermins und deiner
Gehaltsvorstellung.

Kontakt:
Jenny Hopf
bewerbung@enreach.de
0234 47999–5123
www.enreach.de

Jetzt online bewerben

mailto:jobs@enreach.de
https://www.enreach.de/
https://swyx.onlyfy.jobs/application/apply/ect1vuljpb2mw4fhow6o19fy1wr44jt


DEIN JOB
Du sorgst dafür, dass unsere Vertriebspartner und unser
Außendienst jederzeit bestens unterstützt werden.
Dein Arbeitsalltag ist abwechslungsreich und verbindet
Kommunikationsfreude mit strukturiertem Arbeiten.

Du bearbeitest Anfragen unserer Vertriebspartner
telefonisch und per E-Mail — immer Inbound und stets
lösungsorientiert

Du erstellst Angebote für unsere Produkte und
Services

Du wirkst aktiv bei der Erstellung, Prüfung und
Abstimmung von Verträgen sowie
Rahmenvereinbarungen mit

Du pflegst unsere Kundendaten in Microsoft Dynamics
CRM und unserem Partner-Net und sorgst dafür, dass
Informationen sauber, aktuell und vollständig sind

Du wirkst aktiv an der Vorqualifizierung von
Endkunden-Leads mit

Du bringst Begeisterung für moderne Kommunikation
mit — besonders für KI-basierte Lösungen und Social
Messaging

Du übernimmst administrative Aufgaben und behältst
in deinem Verantwortungsbereich jederzeit den
Überblick

FREU DICH AUF
Ein internationales Arbeitsumfeld mit mehr als 1.000
Kolleg:innen an 24 Standorten in Europa

Flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten

Verantwortung und selbstorganisiertes Arbeiten in
agilen Strukturen nach Scrum und Holacracy

Duz-Kultur

Betriebliche Altersvorsorge

Job-Ticket

Fahrrad/E-Bike-Leasing

zusätzlich bis zu 10 Tagen unbezahlten Urlaub pro Jahr

Corporate Benefits

Arbeiten mit neuesten Technologien und einer
modernen Büro- und IT-Ausstattung

Eine Menge Spaß bei Mitarbeiter:innen-Events

 DU BRINGST MIT
Eine abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung

Erste Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst oder in
einer vergleichbaren Position, idealerweise im Bereich
der Informations- und Telekommunikationstechnik

Ein ausgeprägtes Service-Mindset sowie ein sicheres,
professionelles und freundliches Auftreten im
Kundendialog

Kommunikationsstärke in Wort und Schrift auf Deutsch
und Englisch

Sicherer Umgang mit MS Office — insbesondere Excel
und Word

BEWIRB DICH
Mit deinen Bewerbungsunterlagen, unter Angabe deines
frühestmöglichen Eintrittstermins und deiner
Gehaltsvorstellung.

Kontakt:
Jenny Hopf
bewerbung@enreach.de
0234 47999–5123
www.enreach.de

Jetzt online bewerben

mailto:jobs@enreach.de
https://www.enreach.de/
https://swyx.onlyfy.jobs/application/apply/ect1vuljpb2mw4fhow6o19fy1wr44jt


Kontinuierliches Lernen und Weiterentwicklung (z. B.
Sprachkurse oder die Enreach Academy)


